
JĘZYK POLSKI KL. VIII 19.05. I 20.05. 

Witajcie, przed nami powtórzenie i test całoroczny, który proponuję w najbliższy wtorek 

(26.05.)  

Wcześniej o czymś z codzienności. 

Temat: O nieetycznych zachowaniach językowych. 

             W jaki sposób bronić się przed manipulacją? 

Czym jest kłamstwo, wszyscy wiecie doskonale. 

Zanotujcie: 

Manipulacja językowa - celowe oddziaływanie na osobę (grupę), aby nieświadomie 

oraz z własnej woli wykonywała to, na czym zależy komuś manipulującemu. 

Prowokacja (rodzaj manipulacji) - podstępne działania mające na celu nakłonienie kogoś 

do określonego postępowania (zachowania - najczęściej szkodliwego dla niego i osób, 

z którymi jest związany). 

Więcej informacji znajdziecie w podręczniku na str. 254. 

                                                 Z życia wzięte: 

       Reguła Cialdiniego                                   przykład z codzienności 

    ----------------------------------------------------------------------------------------   

     1. Reguła wzajemności.                         - bezpłatne próbki towarów, 

                                                                   - degustacje, 

                                                                   - konkursy z nagrodami. 

    

     2. Reguła społecznego                           - przedstawianie osoby występującej  

       dowodu słuszności                                 publicznie, 

                                                                    - kształtowanie opinii na podstawie 

                                                                      polubień na Facebooku. 

    

     3. Reguła lubienia                                    - pokazywanie osób atrakcyjnych, 

        i sympatii                                             - przedstawianie gwiazd  

                                                                       w codziennych sytuacjach. 

    

     4. Reguła autorytetu                                - wykorzystanie atrybutów lekarza 

                                                                        w reklamie, 

                                                                      - wykorzystywanie informacji  

                                                                        o certyfikatach/badaniach rynkowych. 

 

      5. Reguła niedostępności                        - oferty "last minut", 

                                                                       - limitowane edycje. 

 

      6. Reguła zaangażowania                         - dni otwarte,                        

          i konsekwencji                                      - jazdy próbne nowym modelem  

                                                                         auta. 

   



Podane przeze mnie przykłady są Wam doskonale znane z życia. Proszę o przemyślenie 

zagadnienia. Wniosek wyciągnijcie sami.  

Wywieranie wpływu przez twórców reklam na osoby świadome stosowanych metod to 

manipulacja: TAK*/NIE*, gdyż: 

- 

- 

- 

(*- niepotrzebne skreśl i uzasadnij ; można dopisać więcej) 

Po czym poproszę Was o pracę w zeszycie ćwiczeń: zad. 1./99. oraz 2.ab/100.  

Chętnym proponuję zad. 3./100. Na koniec praca ustna: podr. zad.1./254.  

Życzę owocnych rozważań i pozdrawiam.  

p. Polak 


